
 

 

  
 

 
 
 

Arbeitsschwerpunkte 
 

▪ Beratung, Training, Coaching & Mentoring im B2B Vertrieb 
▪ Entwicklung von Marketing & Vertriebsplänen, Vertriebstraining  

▪ Business Coaching, Konfliktmanagement & Organisationsberatung 
▪ Netzwerker im Mittelstand 
 

Relevante Erfahrungen 
▪ > 25 Jahre Vertriebs- und Führungserfahrung 

▪ > 35 Jahre praktische Erfahrung in Aus- und Weiterbildung, z.B. als Trainer, 
Entwicklung einer Sales-Fachkarriere und als Leiter eines bundesweiten 
Fortbildungsprogrammes für Vertrieb 

▪ Mitglied diverser Vertriebs-Managementteams 
▪ Projektleitung mit Teams > 20 Mitarbeitern 

 
Beruflicher Werdegang 
 

2021 – dato Repräsentant für Der Mittelstand BVMW e.V. Bundesverband 
2019 - dato Zusammenarbeit mit Schwertl & Partner Beratergruppe Frankfurt 

2018 - dato selbstständig mit ChF Beratung & Training 
1997 - 2018 verschiedene Positionen im B2B Vertrieb, z.B. Projektleiter im 

Outsourcing 

Key Account Manager, Account Executive und Vertriebsleiter; u.a. 
bei T-Systems GmbH  

1987 - 1996 wiss. Assistent an den Universitäten Hannover, Rio de Janeiro, 
Karlsruhe und Hamburg 

 

Abschlüsse 
 

▪ Zertifizierter Business Coach (DBVC) 
▪ Zertifizierter Trainer (IHK) und Business Coach (IHK) 
▪ Zertifiziertes Mitglied im Beraternetzwerk des Mittelstandes (BVMW) 

▪ Zertifizierter Konfliktmediator (Steinbeis Hochschule) 
▪ Diverse Führungskräfte- und Managementausbildungen 

▪ Zahlreiche Vertriebs- und Kommunikationstrainings 
▪ Promotion, Dr. rer.nat., Universität Hannover 
▪ Diplom-Biologe, Universität Hannover 

 
 
„Mein Lebensmotto ist: Das Richtige tun und das Richtige richtig tun.“ 

Dr. Christian Fritzsche 
Berater, Trainer & Coach 
 
 Kontakt: 
Schwertl und Partner  

Beratergruppe Rhein Main 

Am Knuss 16 

63505 Langenselbold 

Mobil: 0171-2638016 

E-Mail: office@schwertl-partner.de 

 


